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Nilson Report - 第 1309 期                            出版日期為 2026/6/17 

說明：本期重點內容摘譯自 Nilson Report - 2026 年 6 月第 1309 期之「Cash App 

推出 Payment Wand 鎖定 Z 世代消費者」及「英國銀行打造開放支付網路」等 2 篇。 

本期重點摘譯： 

一、 Cash App 推出 Payment Wand 鎖定 Z 世代消費者  

Cash App 正在推出一系列自有品牌的近場通訊（NFC）支付配件，並與其 Cash 

App Visa Card 綁定。首款 Cash App Tags 裝置是一支魔杖吊飾（Wand）(如下圖

片)。Cash App 與 Square 同屬母公司 Block 旗下業務單位。這支魔杖吊飾的設計

理念是讓使用者能夠直接展示在外。它可以夾在衣物或背包上，因此不同於一般支付

卡片需要收納在錢包或口袋中。該裝置售價為 25 美元，主要鎖定 Z 世代消費族群。 

Cash App 表示，美國青少年中約每 5 人就有 1 人持有 Cash App Card。美國

青少年人口超過 3,000 萬人，這表示至少已有 600 萬名青少年持卡人。截至 2025 

年 12 月，市場上已有 2,700 萬張活躍的 Cash App Cards。該公司目前已為卡片提

供多種客製化選項，包括不同風格、印章與表情符號。透過推出限量版裝置，Cash App 

希望進一步提高 Z 世代用戶的參與度與品牌忠誠度，並讓這些配件成為持卡人想擁有

的收藏品。Cash App Tags 在某些場景中特別實用，例如手機與錢包不方便攜帶或取

用的環境，像是音樂祭、演唱會，以及禁止攜帶手機的場所。 

此硬體產品僅開放給 13 歲以上使用者，未滿 18 歲者需獲得父母或監護人正式

同意，並使用與成人帳號綁定的 Cash App Sponsored Account（受監護帳號）。啟用

程序需透過手機 APP 完成，使用者只需將魔杖吊飾靠近支援 NFC 的手機或平板，並

搭配 APP 操作即可完成啟用。付款時，只需輕觸感應即可，功能上等同於支付卡的延

伸。與傳統卡片產品不同，這支魔杖吊飾不需要個人化印製，裝置的使用壽命尚未公

開，但 Cash App 表示，已經通過耐用性測試。這款金屬白色魔杖吊飾高度 4.29 英

吋、寬度 1.71 英吋，材質為不含 BPA 的塑膠。NFC 晶片內建於內部，可相容於 Visa 

Tap to Pay 感應支付基礎設施，此裝置無需充電。 

未來，Cash App 可能推出其他外型，例如珠寶

飾品或服裝配件。Cash App 平台提供即時交易通

知、全天候詐欺監控，並允許用戶隨時透過 APP 鎖

定、解鎖或永久停用 Cash App Tag。 
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二、 英國銀行打造開放支付網路 

超過 20 家英國銀行與金融科技公司已投資成立一家新的營利性支付公司 UK 

Payments Initiative（UKPI），該公司將在英國推動基於開放銀行（Open Banking）

模式的帳戶對帳戶（A2A）支付。UKPI 的股東涵蓋英國  超過 97% 的活期帳戶

（Current Accounts）。未來參與者將擴大至十多家金融科技公司，並預期逐步納入商

店收單機構與支付服務提供商。 

在英國，每年約有 49 億筆直接扣款（Direct Debit） A2A 支付。這些交易透

過英國的 ACH 系統運作，採批次處理，結算時間約需 3 天，且由付款銀行負責結

算成本。此外，英國境內還有約 150 億筆 Visa 與 Mastercard 轉帳卡交易，同樣

透過卡片網路清算。轉帳卡約占信用卡與轉帳卡交易總量的 52%，且發卡銀行可從

商店端獲得收入，交易通常在 1 至 3 天內完成結算。 

目前英國已有約每月 3,700 萬筆開放銀行 A2A 支付，多數為即時電商交易（例

如 Amazon 購物）。這類交易可近乎即時完成結算，且商店無需支付收款手續費。然

而，商店並未對此模式支付費用以獲得從消費者銀行帳戶到商店銀行帳戶的結算服務。

UKPI 的成立目的，即是要改變這一現有模式。該 A2A 支付公司並非支付轉接機構，

也不會營運資料中心或雲端基礎設施。其已推出第一階段業務模式，包括營運規則與

商業定價機制，主要針對定期與自動化支付。 

第二階段將於 2026 年底前推出電商支付功能。UKPI 交易將直接在消費者銀行

與商店銀行之間結算。與現有 A2A 支付不同，UKPI 交易將納入爭議處理機制與消費

者保護規則。同時，每筆交易將收取 5.5 便士（約 7.4 美分）的費用，由商店支付給

消費者的銀行。交易近乎即時結算，消費者也將透過 APP 設定支付條件，例如單筆金

額上限或支付頻率限制。消費者將獲得由持有其活期帳戶的銀行或金融科技公司提供

的購物保護機制。UKPI 股東目前仍在評估是否需要建立一個推廣至消費者與商店的品

牌。目前 Visa 在英國提供一項聚焦在消費者的 A2A 支付服務，而 Mastercard 則

尚未推出類似服務。 


